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PLANUL DE 27 DE ZILE

SAPTAMANA 1. 5

CONSTRUIESTE-TI O ARMATA DE IDEI

Sd ai o afacere suplimentara care sd-ti garanteze un venit are
multe beneficii, dar trebuie sa ai ideea potrivita - de asta
depinde totul. In prima siptimana de lucru vei invita cum sa
vii cu idei care sd fie cu adevarat fiabile.

ZIUA 1. ANTICIPEAZA-TI REZULTATELE

Ca sa transformi o idee intr-o sursa constanta de venit, trebuie
sa-ti pui mai intai o intrebare importanta: peste 27 de zile din
momentul acesta, ce va fi diferit in viata ta?

ZIUA 2. GASESTE COPACUL CU BANI

Unele idei de afaceri suplimentare sunt mai bune decat altele.
Afla care sunt cele trei caracteristici ale unei idei grozave si
cum sa le gasesti pe cele care au cel mai mare potential.

ZIUA 3. DESCOPERA, IMPRUMUTA SAU FURA IDEI
Tinand cont de ce ai aflat despre ideile cu potential ridicat,
este timpul sd descoperi, sa imprumuti sau sa furi cel putin
trei idei de afaceri suplimentare.

ZIUA 4. ANALIZEAZA AVANTAJELE SI
DEZAVANTAJELE FIECAREI IDEI

Acum, cd ai cateva idei, cerceteaza-le mai indeaproape pentru
a intelege argumentele pro si contra.
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ZIUAS. CALCULEAZA-TI PROFITUL ESTIMATIV PEUN
SERVETEL

Pentru a estima profitul afacerii tale suplimentare, nu trebuie
sa fii expert in finante si nici nu ai nevoie de vreun calculator.
Nu-ti trebuie decat un servetel, un pix si spirit de observatie.

SAPTAMANA 2: ALEGE CEA MAI BUNA IDEE

Ai mai multe idei, asa ca trebuie sa le identifici pe cele mai
bune. Invatd cum si le clasifici si si le compari instantaneu,
astfel incat sa fii sigur cd pornesti la drum cu cele mai mari
sanse de reusita.

ZIUA 6. COMPARA-TI IDEILE

Odata ce incepi sa te gandesti la idei de afaceri suplimentare,
acestea nu vor mai conteni sd apara. Iti voi arita cum sa aplici
logica ,Tinder pentru afaceri suplimentare”, astfel incat sa
alegi oricand cea mai buna idee.

ZIUA 7. TRANSFORMA-TE INTR-UN DETECTIV
Pe masura ce dezvolti o idee, studiaza ce fac alti oameni, apoi
vino cu imbunatatiri sau cu modificari.

ZIUA 8. BEA O CAFEA IMAGINARA CU CLIENTUL TAU
IDEAL

Exista o persoana care corespunde profilului clientului tau
ideal. Ce poti invata de la ea?

ZIUA 9. TRANSFORMA-TI IDEEA IN OFERTA

Dupa ce ai o idee extraordinara si stii clar cui trebuie sa te
adresezi, trebuie sd o transformi intr-o ofertd. Aceasta va
include o promisiune, un discurs de vanzare si un pret.
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ZIUA 10. CREEAZA-T IPOVESTEA ORIGINILOR

Asa cum un supererou din benzile desenate are o istorie perso-
nald, si afacerea ta are nevoie de o poveste pentru a o face van-
dabild. Nu le oferi oamenilor doar date; spune-le o poveste.

SAPTAMANA 3: PREGATESTE-TE PENTRU LANSARE
Ti-ai ales ideea, ai transformat-o intr-o oferta si stii cine este
clientul tdu ideal. In aceastd siptimAana vei invdta cum s il
ajuti sd inteleagd ca nu poate trai fard oferta ta, fard a te bloca
in detalii neinsemnate.

ZIUA 11. STABILESTE DETALIILE

Inventivitatea este cea mai importanta abilitate in afacerile
suplimentare. Rezolva toate aspectele legate de logistica, ast-
fel Incat sa te poti concentra doar asupra unor lucruri mai
importante.

ZIUA 12. DECIDE PRETUL

Stabilirea pretului poate fi o provocare chiar si pentru intre-
prinzatorii experimentati. Foloseste modelul plus-cost si alege
doua sugestii usor de urmarit pentru a-ti mari sansele.

ZIUA 13. iNTOCMESTE LISTA DE LUCRURI
NECESARE PENTRU AFACEREA TA SUPLIMENTARA
Ca sa-ti dezvolti afacerea, vei avea nevoie de instrumente,
resurse si produse finite specifice. Invati si giisesti sau si cre-
ezi tot ce vel avea nevoie pentru a-ti concretiza oferta.

ZIUA 14.STABILESTE O MODALITATE DE PLATA
Acum ai mult mai mult decat o simpla idee - esti pe cale sa ai
o afacere suplimentari. Inainte de a continua, asiguri-te ci ai
stabilit o modalitate de plata fiabila.
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ZIUA 15. CONCEPE-TI PRIMUL FLUX DE LUCRU

Se apropie saptamana lansarii. Daca vei stabili cat mai clar
care sunt urmatorii pasi, vei preveni incidentele si vei avea
mai multa incredere in tine.

PAS BONUS

ZIUA 16. DEDICA CU 10% MAI MULT TIMP CELOR
MAIIMPORTANTE SARCINI

Multi intreprinzatori aflati la inceput de drum se blocheaza in
detalii banale. Evita aceasta capcana si concentreaza-te doar
asupra a doua lucruri.

SAPTAMANA 4: LANSEAZI\-TI IDEEA iN FATA
OAMENILOR POTRIVITI

Dupa o planificare atenta, esti gata sa-ti lansezi oferta. A venit
momentul si o faci! Invatd tot ce trebuie si stii despre mar-
keting, ca sd intri pe campul de lupta asigurat din toate punc-
tele de vedere.

ZIUA 17. LANSEAZA-TI OFERTA!
Care este cel mai bun moment pentru a-ti lansa oferta? De
obicei, inainte sa ai 100% incredere in ea.

ZIUA 18. FOLOSESTE STRATEGIA DE VANZARE A
CERCETASELOR

Chiar daca ai un produs sau un serviciu extraordinar si o ofer-
ta nemaipomenita pe care le expui in discursul de prezentare,
de obicei banii nu pica din cer. Apeleaza la spiritul de cercetas
si Incepe sa vinzi!

ZIUA 19. CERE AJUTORUL A ZECE OAMENI
Nimeni nu e singur pe lume si putine afaceri suplimentare
prospera fara ajutorul prietenilor sau al sustinatorilor. Cand
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te apucide treaba, nu ezita sa-ti rogi prietenii, familia si poate
chiar si postasul sd se alature cauzei tale.

ZIUA 20. TESTEAZA, TESTEAZA SIIAR TESTEAZA
Cand lansezi o afacere, de obicei nu stii care va fi cea mai efi-
cientd abordare. De aceea, trebuie sa incerci diverse abordari
si sd tii evidenta rezultatelor.

ZIUA 21. LICHIDEAZA STOCURILE

Existd un motiv foarte intemeiat pentru care majoritatea din-
tre noi ne dam peste cap sd cumparam ceva care se vinde la
reducere. Descopera beneficiile reducerilor si ale promotiilor
si exploateaza-le in interesul propriu.

PAS BONUS

ZIUA 22. INRAMEAZA-TI PRIMUL DOLAR CASTIGAT
Sarbatoreste intotdeauna primele realizédri. Mai este mult de
lucru, dar micile victorii pot aduce satisfactii imense.

SAPTAMANA 5: REGANDESTE-TI IDEEA SI
DEZVOLTA-TI AFACEREA

Afacerea ta a fost lansata! Felicitdri - acum sa vedem ce poti
face pentru a creste miza.

ZIUA 23. URMARESTE-TI PROGRESELE SI
HOTARASTE CARE SUNT URMATORII PASII

Odata ce afli tot mai multe despre cum este receptata afacerea
ta de catre clienti, descoperi si parametrii cruciali. Tine cont
de ei in hotararile viitoare.

ZIUA 24.DEZVOLTA CE FUNCTIONEAZA, RENUNTA
LA CENU MERGE
Dupad ce afacerea incepe sa creasca, exista nenumarate optiuni
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de extindere. Nu te ldsa distras - descopera ce anume functio-
neaza si consolideaza-ti aceste atuuri.

ZIUA 25. CAUTA BANII DE SUB PIATRA

Daca totul merge bine, gandeste-te sd adaugi o noua versiune
a afacerii, astfel incat clientii tai sa fie mai satisfiacuti. La urma
urmelor, daca ai vedea un milion de dolari pe marginea dru-
mului, nu i-ai lua?

ZIUA 26. SCOATE-TI-O DIN CAP

Orice afacere are sisteme-cheie. Ale tale sunt probabil stocate
in mintea ta - ceea ce nu este intotdeauna intelept. Pentru a
face imbunatatiri semnificative (si pentru a economisi timp)
pe masura ce iti dezvolti afacerea, sistematizeaza ori de cate
ori poti.

ZIUA 27. INAPOI IN VIITOR

Ai ajuns la capatul drumului... sau este inceputul? Decide daca
vei renunta la ideea ta initiala si vei incerca altceva, daca vei
continua sd o dezvolti sau dacd o vei transforma intr-o sursa
constanta de venit.

SUGESTII SI EXERCITII

ANEXA 1: INDRUMARI PENTRU NOVICI

ANEXA 2: CUM SA VALIDEZI O IDEE CU ZECE
DOLARI SI UN CONT DE FACEBOOK

ANEXA 3: ADRESEAZA O SCRISOARE CLIENTULUI TAU
IDEAL

ANEXA 4: CUMPARA O PROPRIETATE CU UN AVANS DE
1575 DE DOLARI

RESURSE SI CHESTII GRATUITE
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CUM FUNCTIONEAZA AFACERILE
SUPLIMENTARE

Cand un britanic, directorul unei companii din domeniul
constructiilor, a scris o serie de recenzii despre acvarii pentru
un site obscur, a inclus la finalul acestora si cateva linkuri catre
anumite produse vandute pe Amazon. Stia ca va castiga un
mic comision daca vizitatorii accesau linkurile dupa ce citeau
recenziile si faceau o achizitie, dar, fiind foarte ocupat din
cauza serviciului sdu, a uitat de asta de indaté ce a postat arti-
colele respective. Cateva saptamani mai tarziu a primit un cec
prin posta... in valoare de 350 de dolari. Partenerei sale nui-a
venit sd creadd pana cand nu a scos-o in oras, la un restaurant
bun, cu banii castigati.

Pe atunci nu-i trecea prin cap ca acest proiect mic, creat
intr-un weekend, urma sa-i aduca sute de dolari. De aseme-
nea, nu stia cd, dupa doar cativa ani, aceleasi recenzii aveau
sa-iaduca in jur de 700 de dolari pe lund, fara sa mai depuna
niciun efort suplimentar. Nu erau bani de pensie, dar 1i prin-
deau bine.

In mod similar, cAnd un functionar din San Diego s-a oferit
ca fotograf pentru nunta unui prieten, nu stia cd o astfel de
activitate 1i va aduce 3 500 de dolari in plus in fiecare luna. Nu
dorea s fie fotograf de nunti cu norma intreaga, dar posibili-
tatea de a face poze la nunti, ocazional, cand voia, ii oferea o
sursa sigurd de venit si, prin urmare, economii. A acceptat
ofertele care se pliau pe programul sdu si le-a respins pe cele-
lalte, continuand in tot acest timp sd-si incaseze regulat sala-
riul de la slujba sa ,,adevarata”.
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Cand o reprezentantd de vanzari din Pennsylvania, care
lucra in domeniul petrolier, a Inceput sa posteze imagini pe
Pinterest, nu era o celebritate si nu avea un ,,model de veni-
turi”. Pe langa slujba zilnicd, era mama, instructor de yoga si
era activa in comunitatea eilocala. Intr-o luni, a cAstigat peste
1 000 de dolari, spre surprinderea ei. Dupa trei ani, castigase
peste 40 000 de dolari, doar pentru ca postase fotografii pe
Pinterest cand avusese cate o pauzd pe parcursul zilei ei
aglomerate.

Aceste povesti, toate adevarate, ilustreaza ce inseamna o
afacere suplimentara [Side Hustle]: un proiect care produce
bani, derulat in afara programului obisnuit, de obicei simultan
cuslujba stabild. Cu alte cuvinte, este un mod de a obtine veni-
turi suplimentare fara riscurile la care te supui cand te arunci
in valtoarea muncii pe cont propriu.

Desigur, pentru unii oameni, gandul de a renunta la slujba
lor stabila si de a lucra pe cont propriu este foarte atragator.
Insa pentru multi altii poate fi inspiimantitor. La urma urme-
lor, fie ca ai sau nu o familie de intretinut sau de platit o rata
la casd, este dificil, daca nu imposibil, sd renunti la o slujba
care iti aduce un venit stabil si o asigurare de sandtate.

Dar ce-ar fi daca ai putea lansa o afacere pornind de la o
idee profitabila, cu o investitie minima de timp, bani si efort - si
ai putea face asta pe ldngd slujba stabila si sigura pe care o ai?
Cartea de fata iti aratd cum sa faci exact acest lucru, oferindu-ti
un ghid pe care sa-1 urmezi pas cu pas pentru a-ti implementa
ideea in doar 27 de zile. Ghidul este conceput pentru cei
ocupati si nerabdatori. Este un plan de actiune detaliat, care
iti va permite sa gasesti si sa selectezi o idee, s lansezi o afa-
cere si sa faci bani in mai putin de o luna.

Insi o afacere cu care si te ocupi pe 1Angi slujba de zi cu zi
nu se rezuma doar la venitul suplimentar pe care il aduce. In
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mediul de astazi, in care ideea ca o companie poate ramane
loiald angajatilor aproape ca a disparut, o afacere suplimen-
tard iti conferd siguranta pe plan profesional. Iti oferd posibi-
litatea de a lua decizii. Cand primesti bani din surse diferite,
nu mai depinzi de capriciile unui singur angajator.

Mai multe venituri Inseamna mai multe optiuni. Mai
multe optiuni inseamna mai multa libertate.

In paginile urmitoare vei descoperi mai multe povesti
precum cele anterioare. Pe langa faptul cd sunt amuzante, au
un scop mai amplu. Rolul lor in aceasta carte este sa-ti arate
ca oricine isi poate croi drum rapid spre libertate, marindu-si
venitul pe baza abilitdtilor pe care le are deja. Indiferent de
ce serviciu principal ai, indiferent daca esti ,,antreprenor”, ai
nevoie de o afacere suplimentara. Daca urmezi acest plan,
vei avea una in mai putin de o luna.

Care va fi povestea ta?

COPACUL CU BANI

Ai auzit vreodata zicala ca banii nu cresc in copaci? Parintii
le-o spun uneori copiilor cand acestia vor sa cumpere tot ce
vad. Dar acesti parinti au dreptate doar partial. Banii cresc in
copaci - nu trebuie decat sd plantezi semintele potrivite, in
solul potrivit. In fiecare capitol scurt al acestei carti va fi
expusa o poveste despre cineva care a gasit un copac cu bani
sil-a facut sd infloreasca - pur si simplu prin implementarea
uneiidei. Pe parcurs vei invata cum sd generezi un proces care
poate fi reprodus, pe care sa-l1 poti adapta la propria
afacere.

Sper ca aceste povesti te vor inspira, dar, mai mult de atat,
sper ca te vor determina sa actionezi. Te asteapta si pe tine
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un copac cu bani. In urmitoarele 27 de zile vei invita cum sd
il gasesti si sa il ingrijesti, apoi 1l vei putea vedea crescand.

Indiferent daca ideea de afacere suplimentara iti este
cunoscuta sau nu, aceasta carte te va ajuta sa demarezi un pro-
iect profitabil intr-un timp scurt. Toate detaliile sunt cuprinse
in urmatoarele pagini, dar iata ce trebuie sa stii in momentul
de fata:

1. Toata lumea ar trebui sa aiba o afacere supli-
mentara. Chiar daca iti place slujba pe care o ai,
mai multe surse de venit iti vor conferi mai multa
libertate si mai multe optiuni.

2. Nu este atat de greu sa infiintezi una. O poti
face in mai putin de o luna, urmand pasii indicati
in aceasta carte.

3. Pentru a avea afaceri suplimentare de succes,
trebuie mai Intai s Intelegi cum sa generezi idei
profitabile si apoi sa o alegi pe cea mai buna intr-un
anumit moment. Vei invata cum sa-ti dezvolti
aceste doua abilitati in prima parte a cartii.

4. Esenta afacerilor suplimentare este actiunea!
Trebuie sa-ti lansezi ideea, de obicei inainte de a
te simti complet pregatit(d), apoi sa te reorgani-
zezi si sd-ti imbunatatesti ideea dupa ce vei vedea
rezultatele initiale. Vei invita cum sd faci asta in
a doua jumadtate a cartii.
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DE CE AI NEVOIE SI DE CE NU AI NEVOIE

Exista foarte putine conditii prestabilite de care trebuie sa tii
cont in cazul unor afaceri suplimentare. Pentru a avea succes,
iata ce iti trebuie:

- Mentalitatea potrivita

Mai exact, trebuie sa fii dispus sd inveti si sd experi-
mentezi. Chiar daca te ocupi de afaceri suplimentare
de multd vreme, unele dintre lucrurile pe care le vei
invdta aici vor fi noi pentru tine. Pentru a profita la
maximum de aceste indrumari, va trebui sa fii dispus
sa-ti schimbi mentalitatea.

- Disponibilitatea de a actiona

Desi am incercat sd scriu o carte foarte practica,
nu-ti va fi de prea mare folos daca doar o vei citi.
Trebuie si fii dispus sd urmezi instructiunile si sa pui
in practica exercitiile. E in reguld daca le modifici -
trebuie sa le adaptezi pentru tine -, dar, daca vrei sa
reusesti, nu poti trece pur si simplu peste ele.

Dupd cum vezi, lista de conditii prestabilite este cat
se poate de simpla. Lista cu lucrurile de care nu ai
nevoie este mult mai lungd. Este important, deoare-
ce multi oameni nu cred cd sunt in stare sd aiba surse
de venit secundare. Din fericire, acesti oameni
gresesc. Hai sd ne ldmurim inca de la inceput:

+ Nu ai nevoie de bani multi

Pune deoparte cardurile de credit (cel putin pe cele
cu creditare ridicata) si nu iti face griji cd va trebui sa
strangi capital sau sd ceri vreun imprumut. Procesul
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pe care ti-] voi expune in continuare, pe zile ca majo-
ritatea ideilor si a povestilor pe care ti le voi prezen-
ta, nu necesitd sume mari de bani, iar in unele cazuri
n-ai nevoie de niciun capital.

+ Nu ai nevoie de mult timp

Ca sa fiu sincer, vei avea nevoie de niste timp. Dar
timpul necesar lansarii afacerii ar trebui sa fie
minim. Planul de 27 de zile este conceput astfel incat
sa poatd fi pus in practica fara a renunta la angaja-
mentele tale existente si nu ar trebui sa-i aloci mai
mult de o ora pe zi. Daca vrei sa lucrezi mai repede
sau sa-ti dezvolti proiectul ducandu-l imediat la un
cu totul alt nivel, este In regula si ii poti aloca mai
mult timp, dar nu va fi nevoie.

« Nu ai nevoie de studii in domeniul afacerilor
sau de educatie in domeniul in care vei activa
In general, scopul acestor studii este si formeze
manageri de corporatii, ceea ce este in regula, daca
asta este slujba principala. Dar aici vorbim despre a
pune bazele propriei afaceri, nu despre a o conduce
pe a altcuiva. Nu ai nevoie de un MBA. Nu va trebui
sa folosesti softuri sau foi de calcul complicate. Poti
sa-ti faci estimarile financiare pe un servetel - de
fapt, exact asta vei invata sa faci in Ziua s.

- Nu ai nevoie de angajati, asistenti sau parteneri
de afaceri
S-ar putea sa ai nevoie de ajutor la un moment dat,
dar nu imediat. Pentru inceput, scopul este sa
pornesti pe cont propriu, pe baza propriilor abilitati
si eforturi.
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- Nu ai nevoie de experienti in infiintarea unei
afaceri

Nu trebuie si fii ,antreprenor” pentru a lansa o afa-
cere suplimentara. Chiar daca nu ai lucrat niciodata
la proiecte pe cont propriu, cu sfaturile din aceasta
carte si putind ingeniozitate, nu vei Intampina nicio
dificultate in a face saltul de la idee la profit.

De fapt, unele dintre aceste lucruri (banii, timpul liber din
belsug, chiar si educatia) pot fi, de fapt, in defavoarea planului
tau. Daca ai bani de cheltuit, o vei face. Daca ai o multime de
timp la dispozitie, il vei irosi. Lucrurile pe care le-ai invitat la
scoala despre afaceri se pot transforma in obstacole cand vei
incerca sa urmezi pasii simpli pe care ti-i voi indica daca vei
vrea si-ti implementezi ideea. In cele din urmd, la un moment
dat, ar putea fi indicat sa-ti largesti echipa, dar, cand trebuie
sd faci totul de unul singur, vei fi nevoit sa te rezumi la ceea
ce este esential. Acest plan iti va ardta cum si o faci.

DE CE AM SCRIS ACEASTA CARTE

Am initiat si am coordonat afaceri suplimentare toata viata,
de cand am devenit adult. De fapt, este singura mea
ocupatie. De peste 20 de ani castig bine facand de toate, de
la importul de cafea pana la construirea de site-uri. Candva
in acest interval am lucrat cativa ani pentru o organizatie
umanitara in Africa de Vest, apoi am vrut sa vizitez toate
tarile din lume - o dorinta pe care mi-am indeplinit-o. Daca
m-ai Intreba cum poti fi un angajat mai bun, nu as sti ce sa-ti
spun. Dar daca vrei sa afli cum sa obtii o noua sursa de venit,
te pot ghida pas cu pas.
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Si tu poti invata sa creezi astfel de afaceri. Dupa ce vei
invita cum sa gasesti idei, ori de cate ori vei avea nevoie le vei
descoperi mult mai repede. Apoi, dupd ce vei invata cum sa
alegi ideile potrivite, vei putea sa le transformi in surse de
venit.

Seamana cu alchimia, doar ca nu este nicio magie la mijloc.
E ceva practic.

Singurul scop al acestei carti este sd te ajute sa-ti maresti
veniturile si sa ai o siguranta financiard mai mare, oferindu-ti
mai multe optiuni si permitandu-ti sa faci mai mult ceea ce iti
doresti. Daca accepti aceastd misiune si te angajezi sa o duci
la indeplinire, iti promit ca voi face tot ce pot pentru a te
sustine de-a lungul acestui demers.

CUM SA FOLOSESTI PLANUL DE 27 DE ZILE

Nuinvatam la scoala cum sa facem afaceri suplimentare. Dacé
nu cumva ai avut un mare noroc, probabil nu ai invétat nici de
la parinti. Cunostintele din scoald iti sunt folositoare, dar nu
prea mult in cazul acesta. Poti deveni un profesionist in acest
domeniu doar daca actionezi.

Zilele trecute discutam cu cineva care era pe cale sa-silan-
seze prima afacere de acest tip. Este un exemplu clasic de per-
soana pentru care este scrisa aceasta carte. Are o slujba buna
nu e neaparat genul care s se ocupe de ceva pe cont propriu,
in afara orelor fixe de lucru. In acest caz a venit cu ideea de a
crea o expozitie temporara pentru a-si vinde ilustratiile. Dat
fiind ca nu stia prea multe despre infiintarea unei afaceri, a
urmat ceea ce parea a fi demersul clasic, inscriindu-se la un
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curs de antreprenoriat de opt saptamani, la o universitate
locala. Din nefericire, cursul i-a adus mai curand frustrare.
»Cam 15% din ce am invatat mi-a fost de folos”, mi-a spus ea.
,»Insa restul au fost lucruri care erau complet irelevante sau
prea putin importante pentru obiectivele mele.”

Ganditi-va cd aceastd carte este un alt fel de scoald. In loc
sa te invete sa scrii planuri de afaceri lungi si sa imprumuti
bani, iti va arata un proces complet de planificare si actiune,
condensat intr-un interval de 27 de zile.

Si, in loc sa te prezinti la scoald la o ora prestabilita in
fiecare zi, poti invata toate aceste lucruri cand doresti si cand
iti permite programul. Cu toate acestea, va trebui sa urmezi
coordonatele generale de mai jos - vei vedea cum, urmand toti
pasii de mai jos, vei reusi sa ai o afacere profitabila.

Fiecare saptdmana se concentreazd asupra unei teme si
este impartita in cinci pasi, cu pasi bonus in saptamanile 3 si
4. Nu te gandi cat iti va lua sa parcurgi un anumit pas - unii
pasi pot fi parcursi cu usurintd, iar altii pot necesita mai mult
de o zi. Important este sa parcurgi aceste etape consecutiv.

Iata obiectivele fiecarei saptamani:

SAPTAMANA 1: Invatd si generezi idei profitabile

SAPTAMANA 2: Alege cea mai buni idee (nu toate
ideile sunt la fel!)

SAPTAMANA 3: Fii pregitit si-ti expui ideea in fata
grupului potrivit de oameni

SAPTAMANA 4: Lanseaz-o - probabil, inainte si fii
pregatit complet - si urmareste-ti progresul

SAPTAMANA 5: Regindeste-ti ideea si dezvolti-ti
afacerea
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SAPTAMANA 1: CONSTRUIESTE-TI O ARMATA DE IDEI
Zjua 1: Anticipeaza-ti rezultatele
Zjua 2: Gaseste copacul cu bani
Zjua 3: Descoperd, imprumutd sau furd idei
Zjua 4: Analizeaza avantajele si dezavantajele
fiecdrei idei
Ziua 5: Calculeaza-ti profitul estimativ pe un
servetel

SAPTAMANA 2: ALEGE CEA MAI BUNA IDEE

Zjua 6: Compara-ti ideile

Zjua 7: Transformd-te intr-un detectiv

Zjua 8: Bea o cafea imaginara cu clientul tau ideal
Ziua 9: Transformd-ti ideea in ofertd

Ziva 10: Creeazi-ti L

SAPTAMANA 3: PREGATESTE-TE PENTRU LANSARE

Ziua 11: Stabileste detaliile

Zjua 12: Decide pretul

Ziua 13: Intocmeste lista de lucruri necesare pentru
afacerea ta suplimentard

Zjua 14: Stabileste o modalitate de platad

Zjua 15: Concepe-ti primul flux de lucru

Zjua 16: Dedica cu 10% mai mult timp celor mai
importante sarcini

SAPTAMANA 4: LANSEAZA-TI IDEEA iN FATA
—OAMENILORPOTRIVITT — —

Ziua 17:Lanseazd-tiofertal

Ziua 18: Foloseste strategia de vanzare a

cercetaselor

Ziua-19: Cere ajutorul-a zece oameni

Ziua 20: Testeazd, testeazd si iar testeazd

Ziua 21: Lichideaza stocurile

Ziua 22: Inrdmeazi-ti primul dolar castigat
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SAPTAMANA 5: REGANDESTE-TI IDEEA SI
DEZVOLTI\-TI AFACEREA
Zjua 23: Urmareste-ti progresele si hotardste care

sunt urmdtorii pasi
Ziua 24: Dezvolta ce functioneaza, renuntd fa ce nu

merge
Zjua 26: Scoate-ti-o din cap
Ziua 27: Inapoi in viitor

ESTE RANDUL TAU: SA TRECEM LA TREABA!

Pand acum ar trebui sa-ti fi dat seama dacé agreezi stilul de
viatd impus de o afacere suplimentara sau nu. Iata un test
rapid:

Iti place ideea de a avea mai multe surse de venit?

Esti dispus sd dedici macar 30 de minute pe zi pentru a-ti
construi afacerea, cel putin in urmatoarele 27 de zile?

Daca ai raspuns ,,da!” la aceste doud intrebdri, atunci acest
plan este conceput pentru tine. Un singur avertisment: pe tot
parcursul cartii iti voi ardta cat se poate de direct ce sa faci.
Fac asta de peste 20 de ani si am lucrat cu mii de oameni care
au pus bazele primei lor astfel de afaceri. Stiu ce functioneaza
si ce nu. Vreau sa reusesti. Nu vreau sa-ti irosesti timpul. Ai
incredere cd acest proces pe care urmeaza sa ti-1 prezint va
functiona.
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MONITORIZEAZA-TI PROGRESUL —
INSTRUMENTE GRATUITE

Chiar daca tot ce ai nevoie pentru a reusi se afld in aceste
pagini, am creat niste instrumente aditionale pentru cei care
vor putin ajutor suplimentar in parcurgerea acestui model de
afacere. Primul este un instrument de monitorizare a sarcini-
lor care sa te ajute sa tii evidenta progreselor facute. Uneori
este util sd ai un element vizual prin care sa-ti evaluezi pro-
gresele. Al doilea element este o comunitate online, unde cei
care au afaceri suplimentare, ca tine, pot intra in legatura cu
alti oameni care au acceptat aceastd provocare. Nu trebuie sa
faci asta, dar multora li se pare un lucru benefic.

La final, voi posta resurse suplimentare online: viziteaza
SideHustleSchool.com si, in baza dovezii achizitionarii acestui
exemplar, vei avea acces la ele.

Fie cd iti place slujba pe care o ai sau o detesti din toata
inima, oricine ar trebui sd aiba mai multe surse de venit. Si,
dat fiind ca deciziile iti apartin, poate fi totodata distractiv -
doar ca, spre deosebire de alte lucruri pe care le faci pentru a
te distra, aceastd forma de divertisment chiar iti aduce mai
multi bani in fiecare luna. Nu uita, o afacere suplimentara iti
conferd o siguranta profesionalda mai mare. Nu existd deza-
vantaje, iar posibilitatile sunt nelimitate.

Acum, hai sa transformam aceastd idee intr-o realitate.
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SAPTAMANA 1

CONSTRUIESTE-TI
O ARMATA DE IDEI

O afacere suplimentara are multe beneficii, dar
totul incepe cu o idee buna. Pe parcursul primei
saptamani vei invata cum sa generezi idei de afa-
ceri fiabile.

SAPTAMANA 1: CONSTRUIESTE-TI O ARMATA DE IDEI
Zjua 1: Anticipeaza-ti rezultatele

Zjua 2: Gaseste copacul cu bani

Zjua 3: Descoperd, imprumutd sau furd idei

Ziua 4: Analizeaza avantajele si dezavantajele

fiecdrei idei
Zjua 5: Calculeazd-ti profitul estimativ pe un
servetel
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Libris -

Respect pentru oameni si carti



Ziua'l

Anticipeaza-ti rezultatele

O afacere suplimentard are numeroase
beneficii si niciun dezavantaj. Totul
incepe cu o intrebare importanta: peste
27 de zile din momentul acesta, ce va fi
diferit in viata ta?

Inainte s ne apucdm de treabd, haide s limurim un lucru.
Succesul unei afaceri suplimentare nu se rezuma la valoarea
contului bancar, oricat de bine-venit ar fi acest venit aditional.
O afacere suplimentara iti poate schimba cu adevarat viata.
Cand construiesti ceva pentru tine, chiar daca iti pastrezi sluj-
ba la care mergi zilnic, devii mai puternic. Devii mai increza-
tor in fortele proprii. Iti oferi un grad mai mare de siguranta
atat prin venitul aditional, cat si prin oportunitatile pe care le
poti exploata ulterior.

Prin urmare, va trebui sa te gandesti la viitorul tau inca de
la inceputul acestei calitorii. Presupune ca aceastd afacere
suplimentara va functiona. Ce ar insemna asta pentru tine? Ce
va fi diferit in viata ta? Gandeste-te la aceste trei obiective pe
care le au In comun toti cei care desfasoara astfel de activitati.
Care dintre acestea este cel mai important pentru tine?
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OBIECTIVUL #1: Castiga niste bani in plus ca sa-ti
atingi un scop anume, cum ar fi returnarea unui
imprumut bancar, cumpararea unui obiect costisitor, o
vacanta sau doar ca sd ai fonduri pentru situatii de
urgenta.

OBIECTIVUL #2: Creeaza o sursa sustenabila si
constanta de venit care iti va oferi un nivel de trai
ridicat.

OBIECTIVUL #3: Asigura-ti un venit constant, a
carui valoare sd fie cel putin egala cu cea a salariului
pe care il incasezi la slujba actuala ca sa poti
demisiona.

Observa ca aceste obiective nu pot fi catalogate astfel: bun,
mai bun, cel mai bun. In functie de preferintele si de stilul tiu
de viatd, e posibil ca cel mai indicat in cazul tau sa fie
Obiectivul #1, fata de Obiectivul #2 sau #3. De asemenea, daca
ai mai lansat o astfel de afacere, este posibil ca obiectivul pe
care l-ai avut cu cativa ani in urma s se fi schimbat, asa cum
se schimba situatia in ansamblu, in viatd, de-a lungul timpu-
lui. Afacerile suplimentare sunt flexibile si pot avea scopuri
diferite in momente diferite.

Cand iti selectezi obiectivul, ar putea fi util sd vezi ce deci-
zii au luat alti oameni aflati in situatia ta, pe baza scopurilor
pe care si le stabilisera:

OBIECTIVUL #1: Nick a vrut sd achite un imprumut
de 2 500 de dolari. Nu era o datorie imensa, dar voia

sd scape de ea. In doar citeva siptimani, dupi ce s-a
apucat de prima afacere suplimentara, care consta in
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repunerea in vanzare a unor jocuri video clasice, a
scapat de datorie.

OBIECTIVUL #2: Bob si Barb, un cuplu de varsta
mijlocie din Philadelphia, au decis sa se ocupe
impreuna de o afacere suplimentara si s-au apucat de
facut jersee de baseball personalizate. Este o afacere
sustenabild, care le aduce multi bani, luna de luna - si
s-ar putea chiar sa se dezvolte -, insd nu constituie
principala lor sursa de venituri.

OBIECTIVUL #3: Michael era profesor de zece ani si
voia sd aiba propria afacere. Satul de costurile ridicate
ale televiziunii prin cablu, i-a venit ideea de a-i ajuta
pe ceilalti sa reduca semnificativ valoarea facturilor.
Se trezea in fiecare dimineata la ora 04:00 ca sa
lucreze la acest proiect inainte de cursuri, dar efortul a
meritat: dupa un an, afacerea mergea atat de bine,
incat a putut si renunte la postul de profesor si sa
lucreze pe cont propriu.

Acestea sunt categoriile principale, dar unii oameni care se
dedica afacerilor suplimentare au teluri mai specifice si mai
personale: sa isi creeze un fond de calatorii, sa testeze un pro-
iect pe care, la un moment dat, vor vrea sa-1 puna in aplicare,
sa sustind o organizatie caritabild in care cred sau altceva.
Posibilitatile sunt cu adevarat nelimitate.

O afacere suplimentara este ca un hobby, insa existad o
mare diferentd: majoritatea hobby-urilor necesita fonduri. O
afacere de acest fel aduce bani. Ca un antreprenor care este
plitit sd Incerce ceva nou si sa-si dezvolte alte abilitati.
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Gandeste-te cum va fi peste 27 de zile din momentul de
fata. Daca urmezi acest plan, peste 27 de zile, afacerea ta va fi
lansatd. Cum va fi viata ta? Unde te va duce acest proiect?
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Ziua 2

Gaseste copacul cu bani

Unele idei de afaceri suplimentare sunt
mai bune decat altele. Afla care sunt
cele trei caracteristici ale unei idei
grozave si cum sa le gasesti pe cele care
au cel mai mare potential.

Designerul grafic din San Diego Julia Kelly voia sd castige
niste bani in plus. Dupéa absolvirea facultatii s-a apucat sa
lucreze cu jumatate de norma intr-un parc local de distractii,
unde ficea caricaturi. Intotdeauna se pricepuse sa faci schite
rapide si i se parea amuzant sa realizeze portrete.

In ciuda abilititilor sale, slujba de vari a Juliei a inceput cu
o experientd foarte urata: parcul avea o regula stricta, care le
interzicea artistilor s faca schite in creion inainte de a crea
produsul finit, astfel cd inca de la inceput a trebuit sa foloseas-
ca markere permanente. Cu alte cuvinte, nu exista butonul de
»undo” - nu avea cum si corecteze o greseald sau si stearga
si sd o ia de la capat. Sd desenezi In fata unei multimi de pri-
vitori este intimidant, cu atat mai mult cu cat fiecare linie va
fi trasata o data pentru totdeauna.

Acest test a fost intens, dar 1-a trecut. Dupa cateva sapta-
mani, Julia nu mai era ingrozita de aceasta regula. A dobandit,
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in schimb, mai multé incredere in ea. Deprinsese o noud abi-
litate! Era rasplatita de zambetele copiilor fericiti, dar si de
recunostinta parintilor care plecau cu un suvenir palpabil, pe
care puteau sa-l puna pe frigider sau chiar sa-1 inrameze.

Insi exista o singuri problema: slujba era plititi cu salariul
minim, asa cd rasplata ei se rezuma In mare masura la acele
zambete. E placut sa vezi chipuri fericite, dar ai nevoie si de
bani ca sa te poti intretine.

La finalul verii, desi voia sa deseneze in continuare portre-
te, stia ca trebuia sa faca mai multi bani. Atunci i-a venit o
idee: poate sa-si vanda serviciile pe cont propriu, cumva. Le-a
scris tuturor scolilor din zona, intreband daca ar putea-o avea
in vedere pentru urmatorul lor eveniment. Dupéa cea de-a
patra aplicatie, cineva i-a raspuns, anuntand-o cd aveau un
eveniment peste o saptamana. Putea sa-si ia blocul de desen
si trusa de markere ca sa lucreze cateva ore?

Zis si facut. Evenimentul acela a fost urmat de altul, apoi
de Inca unul si in scurt timp cerea un tarif de 100 de dolari pe
ord pentru evenimentele organizate de corporatii, mult mai
mult decat ce castigase vreodata la parcul de distractii. Ceea
ce era un succes imens in sine, dar asta n-a fost tot. Julia a
venit cu o alta idee care avea sd-i ofere un venit si mai mare.

Dobandind mai multa experienta, a Invatat sa deseneze
caricaturi digitale, o noua forma de media care nu mai fusese
practicati pe scard largd pAni atunci. In loc de markere, Julia
a folosit o tableta. Cand termina de desenat, putea sa printeze
si sa trimita imaginea prin e-mail persoanei respective, care o
posta adesea pe Facebook, pentru a fi vazuta de toti
prietenii.

Astfel, activitatea ei era unica, niciun alt artist freelance
din zond nu se ocupa cu asa ceva, iar valoarea serviciilor ei a
crescut in ochii clientilor. A inceput sa ceara 250 de dolari pe
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ord, concentrandu-se asupra evenimentelor organizate de
corporatii care aveau bugete mai mari, pentru genul potrivit
de experiente. Tariful era prea mare pentru unii organizatori,
dar multi altii acceptau cu bucurie - astfel cd acum castiga de
doua ori mai mult, pentru acelasi numar de ore muncite.
Copacul cu bani al Juliei crestea rapid.

UNELE IDEI SUNT MAI BUNE DECAT ALTELE

Dupa ce intelegi ca banii cresc, intr-adevar, in copaci, urma-
torul pas este sa Inveti sd plantezi semintele potrivite.
Semintele unui copac cu bani constau in idei care sa genereze
profituri. Pentru ca pomul tdu sa rodeascd, va trebui sa pui
umarul la treaba - sa implementezi acele idei. Dar primul pas
pe care trebuie sa-l faci este sa gasesti ideile potrivite. S-ar
putea sd nu le descoperi din prima, dar, daca te vei concentra,
vei vedea ca existd o multime de idei care pot fi transformate
in afaceri profitabile si care pot fi implementate imediat.

Orice afacere incepe cu o idee - pentru rezultate cat mai
bune, s-ar putea si ai nevoie de mai multe. Inainte si conti-
nuam, tine minte un lucru important despre ideile de afaceri
suplimentare: nu toate sunt la fel. De fapt, unele idei au o larga
intrebuintare in termeni de profitabilitate. In cazul Juliei, in
cazul unei versiuni a ideii ei, a obtinut opt dolari pe ord; in
cazul alteia, 100 de dolari; iar in cazul celei de-a treia s-a ales
cu uimitoarea suma de 250 de dolari. Este limpede care abor-
dare a fost mai buna.

Deoarece nu compari intotdeauna idei similare, nu e mereu
atat de usor sd gasesti cea mai buna abordare. Totusi aproape
fiecare idee de afacere realizabild are trei caracteristici. Vrei ca
ideea ta sa fie fezabild, profitabild si convingdtoare.
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IDEEA TA ESTE FEZABILA?

Scopul tdu este sd initiezi un proiect intr-un timp scurt, care iti
aduce un venit suplimentar pe langa locul tdu de munca prin-
cipal. Daca dinideea pe care o ai in vedere lipseste vreunul din-
tre aceste elemente, inseamna ci nu este fezabila.

Initiaza un proiect / care aduce bani / intr-o perioada
scurta

INITIAZA UN PROIECT: O vei face, nu te vei multumi si te
gandesti la asta. Te entuziasmezi cand te gandesti la o idee
anume? Iti poti imagina urmitorii pasi? Daci nu, abandonea-
za ideea.

CARE ADUCE BANI: Retine, o afacere suplimentara nu este
un hobby. O afacere suplimentara aduce venituri. Daca nu
vezi o cale clara de a obtine profituri de pe urma ideii tale,
renuntd la ea.

INTR-O PERIOADA SCURTA: Daci ai nevoie de trei ani
pentru a-ti pune in aplicare ideea, abandoneaz-o.

O idee fezabila este una pe care o poti implementa folosin-
du-te de abilittile, de timpul si de resursele de care dispui deja.
Pe scurt, o idee care nu este fezabila nu merita luata in consi-
derare. Chiar daca nu cunosti toti pasii, trebuie sa fii capabil sa
stabilesti un plan prin care sa-ti concretizezi ideea. Sa luam
cazul Juliei, de exemplu: 1i placea sa deseneze caricaturi si se
pricepea la asta. Avea atat abilitatile, cat si dorinta de a-si pune
in aplicare aceasta idee. Si pentru ca stia ca alte companii anga-
jeaza In mod regulat pictori pentru realizarea de portrete, era
increzitoare ci oamenii aveau si pliteasci pentru ideea ei. In
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cele din urma, pentru ca produsul ei necesita atat de putina
pregitire, stia cd isi putea lansa afacerea in doar cateva zile.

IDEEA TA ESTE PROFITABILA?

Nu cauti o idee interesanta, ci una profitabild. Ca sa intelegi
clar aceasta diferentd, gandeste-te la doud idei complet dife-
rite. Iat-0 pe prima, cea a unui maestru bucatar care apreciaza
deserturile sofisticate:

.Vreau sd infiintez un club dedicat inghetatei lunii, care livreazd
arome artizanale la birou. Serviciul se adreseaza directorilor de
resurse umane si directorilor executivi din companii mici, fiind
prezentat ca o modalitate de a ridica moralul angajatilor si de a-i
ncuraja sd interactioneze in mod regulat”.

In acest caz, grupul-tint3 este clar. Desigur, logistica nece-
sara depozitarii si livrarii acelor cantitdti mari de inghetatd ar
putea deveni putin cam complicatd, dar, daca stii sa obtii
ingredientele si cui sa te adresezi, poti lua in calcul aceasta
idee. Cel putin, are un potential profitabil, ceea ce iti si doresti.

Acum sa discutam o alta idee, cea a unui absolvent de
facultate, care si-a inceput lungul drum spre o cariera intr-o
firma de consultanta:

+As vrea sa creez o aplicatie care introduce o noud forma de platd
pentru oamenii care dezaprobd si plata prin cardurile de credit, si
plata in numerar”.

Este interesanta aceasta idee? Sigur, poate. Dar cum sa o

creezi si sa o comercializezi? Ar fi un demers imens si costisitor,
chiar daca ai avea experientd in IT si in finante. $i chiar daca ai
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